SEB

SEB skapar ny division for att ytterligare
vassa sitt Private Banking-erbjudande

SEB skapar en ny division, Private Wealth Management & Family Office, for att ytterligare stirka
sitt fokus pa entreprendrer, individer och familjer och deras foretag i SEB:s hemmamarknader.
William Paus, idag Co-Head for SEB:s division Stora foretag & Finansiella institutioner, blir chef
for den nya divisionen.

Anda sedan SEB grundades har banken stéttat individer och foretag i deras virdeskapande. Private
Banking ér en del av SEB:s DNA och segmentets forvaltade tillgdngar har genom é&ren vuxit till mer &n 1
000 miljarder kronor, vilket motsvarar néstan 50 procent av SEB:s totala forvaltade kapital. Den globala
Private Banking-industrin véxer, vilket dr drivet av framgangsrikt entreprendrskap och ett gynnsamt
makroekonomiskt ldge, inklusive demografiska faktorer och starka finansiella marknader. Genom att nu
samla SEB:s expertis inom Private Banking inom en division véssar banken sitt erbjudande ytterligare
for att mota kundernas kontinuerligt fordnderliga behov, med syfte att utveckla SEB:s affar inom
sparande och investeringar.

— SEB har starka och langvariga relationer med kunder, fran entreprendrer till professionella family
offices, och jag &dr Gvertygad om att vi genom att skapa denna dedikerade Private Wealth Management &
Family Office-division kommer att kunna bli en &n mer relevant partner till bade nya och existerande
kunder pa vara hemmamarknader. Var malsattning &r att ta en ledande position inom detta allt viktigare
segment genom att erbjuda forstklassig investeringsradgivning baserat pd SEB:s hela produkterbjudande
inom analys, borsnoteringar och alternativa investeringar. Det gladjer mig att William Paus tar sig an
denna nya utmaning inom banken, sdger Johan Torgeby, SEB:s vd och koncernchef.

William Paus, idag Co-Head for SEB:s division Stora foretag & Finansiella institutioner, kommer att
leda divisionen Private Wealth Management & Family Office. Han tilltrdder sin nya roll den 1 juni 2021,
nér divisionen ska vara operativ, och kommer dven fortsatt att ingd i SEB:s verkstidllande ledning.

SEB:s Private Wealth Management & Family Office kommer genom att dra nytta av expertis fran alla
delar av banken, diribland Investment Banking, att ha en solid plattform for att méta nya kundbehov och
mdjliggora ytterligare tillvéxt. Till en borjan kommer divisionen att ha ungefar 500 anstéllda i Sverige,
Finland, Norge, Danmark, Tyskland, Luxemburg, Storbritannien och Singapore. Rorelseresultatet for
SEB:s Private Banking-affér representerade forra aret 7 procent av koncernens totala rorelseresultat, med
en kostnadseffektivitet (K/I-tal) om 0.53 och RoBE (return on business equity) om 22 procent.

— Vart mal &r att ta en ledande position i segment sasom entreprendrer och professionella family offices
genom att forvalta privat kapital i SEB:s hemmamarknader. Vi kommer att ta oss an konkurrensen fran
banker, kapitalforvaltare, onlineméklare och investmentbanker genom att erbjuda de bésta av SEB:s
produkter och tjanster till vara kunder genom forstklassiga digitala 16sningar och nya partnerskap.
Genom att kombinera vart starka varumérke och kompetens inom Private Banking med andra
erbjudande fran andra delar av banken tror vi att vi kommer att vara en attraktiv partner till véra kunder,
sdger William Paus.

— Privat kapital spelar en viktig roll i samhaéllet. Det handlar om att sysselsétta sparande, till exempel
genom investeringar i jobbskapande aktiviteter eller i initiativ som bidrar till ett mer héllbart samhélle,
siager William Paus.

SEB har redan borjat investera inom ett flertal omréden for att forbéttra sitt erbjudande till dessa
kundsegment, till exempel genom SEB Singular, som é&r en dedikerad grupp inom Investment Banking
som fokuserar pé snabbvéxande teknikbolag. Vidare har SEB lanserat Corporate Finance Growth for att
stotta smé och medelstora foretag med kapitalanskaffning, borsnoteringar och radgivning inom M&A.
Ett liknande initiativ &r Venture Debt-konceptet, som overbryggar nya foretags kapitalbehov under



tillvéxtfasen. SEB:s kunder letar alltmer efter investeringsmojligheter inom alternativa tillgdngsklasser,
sadsom onoterade bolag och reala tillgangar, vilket ar ett omrade dir banken dkar kompetensen. Lanken
mellan Investment Banking och den nya Private Wealth Management & Family Office-divisionen
kommer att bli en viktig faktor i att fortsdtta skapa varde for vara kunder.
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SEB ar en ledande nordeuropeisk finansiell koncern. Vi tror starkt pa att entreprendriellt tankande och
innovativa foretag behovs for att skapa en battre varld, och med ett Iangsiktigt perspektiv stottar vi vara
kunder i bade med- och motgang. | Sverige och i de baltiska Ianderna erbjuder vi ett stort spann av
finansiella tjanster och radgivning. | Danmark, Finland, Norge, Tyskland och Storbritannien &r vi inriktade
pa foretagsaffaren och investment banking utifran ett fullservicekoncept till foretag och institutioner. Var
internationella pragel aterspeglas i ett 20-tal kontor varlden 6éver med cirka 15 500 medarbetare. Den 31
mars 2021 uppgick koncernens balansomslutning till 3 443 miljarder kronor och forvaltat kapital till

2 243 miljarder kronor. Las mer om SEB pa https://www.sebgroup.com/sv
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